
 

台灣基層透析協會 

本會宗旨: 

關懷透析病患，提升透析品質，維護透析診所與病患的權益，協助政府制定相

關醫療政策及推行健康保險制度。 
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最新消息： 

☆8 月 2 日(星期六)下午 2 點基層透析講座，在台北高檔的 W 飯店，請各位基層同 

  仁踴躍參加，議程如下: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

發行人 鄭集鴻 理事長 

學術編輯 張智鴻 

聯絡人:靳國慧 

電話:0933118495 

傳真:03-5351719 

e-mail:dialysis98@gmail.com 

法律顧問：黃清濱律師 

電話：04-23205577 

 

 

 

 



 

 

☆7 月 30 日上午，腎臟醫學會陳鴻鈞理事長至健保會報告 102 年度透析總額執行成 

  果報告，健保署的報告已認為點值太低，健保會鄭守夏主委建議我們應乘勢要求 

  我們需要的成長率，這一點還需要基層院所後續所凝集的力量來推動，目前正在 

  做法律程序上的推演，待程序確認好，會請各區代表與院所連繫。今年我們期望 

  能爭取到 5%的透析總額成長率。   

☆7 月 28 日，陳鴻鈞理事長拜訪壢新醫院張煥禎院長。張院長是目前在健保會委員 

  中唯一的腎臟科相關人員，他在多年前就已提出應集中大家力量請立委支持，但 

  因未獲回應，所以後來並未積極再為透析總額爭取(因為講也沒用)。這次張院長 

  很認同基層合力募款的工作，會在健保會中全力支持我們。 

☆南區會員反應 CKD 展延換證，6 年 100 學分太嚴苛，且台南成大，奇美很少辦理 

  課程，基層協會已向腎臟醫學會反應。 
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文╱醫聲 

醫政廣場 新北市醫誌 

34 June 2014 第 23 期 

Life of New Taipei City Medical Association 

【許多會員投書】各位醫學前輩，大家平安日子過得很快，我到新北市開業已超過 

N 年，曾經歷過民國 93、94 年健保總額預算實施後，點值被稀釋成 6.7 折，當時 

在健保殘酷坑殺下，有苦無處申訴；多數醫師體認到只剩掛號費這行政收費醫界 

尚有自主權，而當物價皆漲，萬業要求加薪時，基層醫療掛號費實在也有調整空 



 

間。 

一向新開業的診所在開幕期間(譬如個把月)做些減免掛號費的活動，以利日後業務 

的拓展，本無可厚非。 

唯日前不斷接獲其他前輩告知，社區有位非剛開業的同行，以促進與當地居民良 

性的溝通為由，至各社區大樓佈告欄及電梯張貼免掛號費之宣傳，經本人查證此 

前輩告知是屬實的。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

新診所常常因為要求生存，會有很多賣命的作法，比如說 21 診全開，當起

7-11，甚至有人 7：30～22：00 都不休息的。還有就是掛號費減免、送贈品

等開幕慶祝活動。舊的診所一定會受影響。常逼的旁邊舊的診所星期天也開

診；可是過三個月又開的更新診所，竟然全年無修，又減免掛號費。唉！真是

一山還有一山高，醫師要作賤自己，累死自己，合作讓點值直直落，根本不需



 

外界糟蹋。不要講業績變好，因為人家在健保局眼中是所謂服務好（全年無

修），沒有死要錢（不收掛號費）的有醫德醫師哩！  

但說真的，這年頭有時候你對病患愈好，反而病患愈看不起你。同業們你相不

相信，有些病患總愛到掛號費高的地方看病，表現出很阿煞力，不斷提醒什麼

自費或多加錢攏不怕；但是同一個病患，到那種委曲求全的小診所，他連一些

小錢都要計較的！動不動還會告你，人必先自重而後人重之。若開診所，那麼

對自己沒有信心，連掛號費都不敢跟病患收，病患看得起你嗎？這個社會本來

就是這樣！你愈怕跟人家收費！人家就愈認為你很不行！你很爛！  

所以許多可敬的前輩贈言，該收的費用就應該收！當然不要亂收費！然而該收

的錢你不收，只是愈讓自己的尊嚴與聲望掃地而已。  

在此呼籲各位前輩朋友，我們對病人付出的是長期的關懷與專業。在此前提之

下，請大家珍惜同行默契，切勿只想到擴張自己的業績而刻意破壞原已辛苦建

立的同行友誼。在醫療糾紛頻仍發生的現今社會，降價求得的業務擴展，很容

易因卑微的醫病關係產生嫌隙甚而發生不必要的醫療糾紛。  

若新北市各區有類此狀況發生時，期望公會幹部及小組長們能迅速出面給予道

德勸說，弭平一觸即發的惡性競爭紛爭。  

 

 

 

 

 

 

 

 漫畫／林爾文 醫師 



 

【習慣】 

乞丐到小王家乞討, 他給十塊, 第二天乞丐又去, 又給十塊, 持續兩年, 一天

只給五塊, 乞丐: 以前給十塊, 怎麼現在給五塊？ 

小王: 我結婚了, 乞丐一巴掌打過去: 你竟拿我的錢去養你老婆？ 

啟示: 當提供免費服務讓客戶成為一種習慣, 這種服務就不再是優勢, 而是

劣勢。 

註： 

張醫師 
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